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版本​ 说明​ 作者​ 日期​

V1.1​ 微平台和微商城支持分销

专员​

陈璐​ 2020-9-9​

V1.0​ 分销专员基础功能​ 陈璐​ 2020-5-13​

相关说明：​

名词解释​

名词​ 说明​

运营商/管理员​ 指开通分销专员应用的供应商或分销商。​

团队​ 开通分销专员应用后，默认开通一个团队。运营商可为

该团队命名，【运营商/管理员】可编辑团队的名称。​

分销专员​ 两个含义：​

应用的名称；​1.

团队的成员，最多可以有3级。3级专员不可再发展

下线，只能推广产品。​

2.

分销专员是什么？​

分销专员是简化版的分销功能，是平台分销模块的拓展。

分销专员的特点​

针对B端用户，更适用于小B端快速拓展业务；​•
配置具有传递性，仅需由运营商设置产品和返佣比例，各级只专注推广；•
支持三级分销，可用于拓展当前版本的分销链；•
支持资源中心、自供应产品、转分销产品的推广（目前不支持计时和年卡）；•
产生购买转换后最大前三级分润，保障头部分销专员利益。•



分销专员和分销商的区别？​

注意事项​

分销专员应用依赖微商城，需要开通微商城；•
如果要使用海报进行推广，需要开通海报推广；•
推广的产品需要开启微商城的渠道，否则会下单失败。•

主流程​



  ​

运营商使用说明​

 ​

开通分销专员应用​

开通分销专员需要在应用中心购买该应用，应用依赖【微商城】和【海报推广】；

 付费后即可开通。​

 ​

 ​

 ​

 ​

设置佣金比例​

可对各级分销专员设置全局的佣金比例；•
初始状态下，各级分销专员的佣金为0，利润默认归运营商所有；​•
如果需要，可对单独的专员设置佣金比例，请见XX说明。​•



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

设置推广产品​

可支持的产品类型：景点、线路、酒店、套票、演出、餐饮、特产（年卡和计时类型产品暂不支

持）；
•

支持的形式：自供应、转分销、资源中心采购的产品均可设置推广；•
只要利润不为0和负的产品，默认产品都是开启推广的；​•

注意：推广的产品需求设置打开微商城的渠道

设置允许推广的产品​

进入【可推广的产品】页面，开启相关产品的推广。默认为全部关闭。

 ​



 ​

 ​

 ​

 无利润的产品不可开启推广​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

设置独立佣金​



可针对某个产品设置独立佣金，未设置独立佣金的，都按照全局佣金进行结算。

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​



 ​

设置黑名单​

运营商可设置人员黑名单：

可对任何层级的分销专员设置黑名单；•
对某一级分销专员设置黑名单后，该分销专员和他的下级均不可分销该产品；•
如果在拉黑之前，专员已经保存了该产品的海报或链接，拉黑后，新的推广将不产生收益。•

设置方式：

 运营商进入【产品管理】页面，点击设置"黑名单"，将某等级的专员加入黑名单。​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

邀请专员​

注意事项：

不可跨级邀请，例如：运营商可以邀请一级专员，不可邀请二级或三级专员；一级专员只能邀请

二级专员。
•

末级【三级】专员不可邀请专员，只能推广产品；•
一个用户可以加入多个团队，一个用户在一个团队里只会有一个级别；•
运营商的分销商，不可加入运营商创建的团队。•

设置团队名称​

进入【合作伙伴】【分销专员】【设置】-【邀请设置】页面，点击团队名称后的"编辑"按钮，编辑

团队名称，保存即可

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

设置是否需要审核​

若设置需要审核，在专员邀请加入申请后，需要审核通过后才能加入团队，默认为需要审核；

 进入【合作伙伴】【分销专员】【设置】-【邀请设置】页面，可以对专员加入进行审核的设置。​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

设置海报​

若没有设置海报，平台会提供一个默认的海报可供使用，如下图所示；•

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

自定义海报：•
进入【合作伙伴】【分销专员】【设置】-【邀请设置】页面，点击编辑，进入编辑页面。​

 ​



 ​

 ​

 ​

 上传海报图片和编辑文字见下图说明。​

 ​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

 邀请的流程​

通过PC端邀请​

注意：为达到较好的邀请效果，请设置好团队和海报信息后，再邀请

进入【分销专员】-【我的分销专员】页面，点击"邀请专员"按钮，​1.

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

点击"复制链接"，将链接发送给被邀请的好友或群，也可以通过下载海报，将海报发给邀请的对

象。

1.



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

通过移动端邀请​

登录微平台，进入分销专员应用；

 ​

 ​

 ​

 ​

 点击邀请专员，可将海报下载保存或分享给微信好友。​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

接受邀请​

受邀人，打开链接或通过微信识别海报中的二维码，可进入申请加入的页面，填写手机号和验证码，

建议填写备注，便于审核。需要审核的显示待审核的提示。

 ​

 ​

 ​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 注意：​

 ​

 ​

在审核通过前，如果原先申请人不是平台的分销商或供应商，此时是没有权限登录平台的；•
如果原先没有账号，审核通过前也不会生成账号；•
审核通过后，系统将自动生成账号，密码默认为手机号后6位，通过短信告知用户，另外平台也新

增了验证码登录的入口，用户也可以使用验证码登录平台。
•

审核​

可以通过PC端和移动端进行审核​

PC端​



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 审核通过后，原先没有账号的会生成账号​

 ​



 ​

 ​

 ​

 拒绝需要填写理由，理由将会通过短信告知用户。​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

移动端​



登录微平台，进入分销专员应用，点击进入【专员审核】页面

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

散客/专员微商城下单​

见《分销专员版操作说明》

推广订单​

收益计算​

例如下面截图中门票的返佣比例是30:30:30:10​

 ​



 ​

 ​

 ​

 一张门票转换运营商可产生利润的为20-10=10元, 下表中n为购买的张数，m为退票的张数 ​

 ​

 ​

收益/是否下单​ 一级转换​ 二级转换​ 三级转换​

运营商​ (10-3)*(n-m) (10-3-3)*(n-m)​ (10-3-3-1)*(n-m)​

一级专员​ 3*(n-m)​ 3*(n-m)​ 3*(n-m)​

二级专员​ -​ 3*(n-m)​ 3*(n-m)​

三级专员​ -​ -​ 1*(n-m)​

推广订单查看​

运营商可以查看所有等级专员以及他自身的收益，

 ​

 ​

 ​

 ​



 一到三级显示自身的收益​

 一级​

 ​

 ​

 ​

 ​

 二级​

 ​

 ​

 ​

 ​

 三级​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

查看收益​

推广成功的订单，可在【推广订单】页面查看；•
已结算的订单，才会计入收益；•
同时，【分销专员】会向平台的交易记录推送相应的收益数据，且这笔收益可以提现。•

 ​

 ​

 ​

 举例：3张，验证2张，一张退票。​

 ​



 ​

 ​

 ​

 一级​

 ​

 ​

 ​

 ​

 二级​

 ​



 ​

 ​

 ​

 三级​

 ​

 ​

 ​

 ​

 我的收益​

 一级​

 ​



 ​

 ​

 ​

 二级​

 ​

 ​

 ​

 ​

 三级​

 ​



 ​

 ​

 ​

 ​

 ​

提现​

已经结算的订单，交易记录中将展示相关信息，相应票款可以提现。可在【交易管理】页面查看

 ​

 ​

 ​

 ​

 提现的流程与票款结算的流程相同，需要财务审核之后才会打款。​



 ​

 ​

FAQ​

Q：哪些用户可以申请使用分销专员的功能【成为运营商】？​

 A：目前平台的供应商和分销商，都可以通过付费的方式，开通分销专员的功能，成为运营商。​

 Q：哪些用户可以成为分销专员？​

 A：通过运营商通过【分销专员】推广链接邀请的加入的，都可以成为分销专员。（包括供应商、分

销商、普通用户）。一个用户可以成为多个运营商的分销专员。

 Q：团队管理员/运营商可以发布产品吗?​

 A：视该运营商的是否有供应商的权限而定。没有就不行​

 Q：自己分享自己购买怎么计算佣金?​

 A：自己分享自己购买，按自己所属分销专员的层级以及他的上级都可获得返利。​

 Q：全民营销和新分销专员能否同时使用？​

 A：可以，二者并没有冲突，通过哪个应用的推广链接转换的，就按哪边的规则结算。​

 Q：利润<=0的产品是否可以推广？​

 A：目前不允许开启利润<=0产品的推广。如果已经开通推广的产品，之后利润<=0，原先的推广链

接可以继续使用，但是不会产生推广记录。

 Q：已经结算的订单发生撤销撤改怎么处理？​

 A：分销专员的佣金不会被退回。由于运营商在原先分销链的流程上，因此收益会被扣除。​

 ​

 ​

 ​


